
 1

คูมือการสงเสริมตลาดเกษตรกร (Farmers’ Market) ในประเทศไทย 
 
 
 
 

 ในการเพิ่มรายไดใหแกเกษตรกรและกระตุนเกษตรกรรมและชุมชนเกษตรเกิดความตื่นตัว การสรางพืน้ที่

ขายที่เกษตรกรสามารถนําผลผลิตทางการเกษตรและผลผลิตแปรรูปมาวางขายใหกบัผูบริโภคในทองถิ่นโดยตรง 

(ตลาดเกษตรกร) เปนสิง่หนึ่งที่ขาดไมได อยางไรก็ตาม สหกรณการเกษตรไทยในปจจุบันยังมอีงคกรและพืน้ฐาน

ทางการเงนิทีอ่อนแอ รวมทัง้ไมมีอุปกรณทันสมยั เชน ระบบ POS ที่จะใชควบคุมการขาย การที่สหกรณการเกษตร

จะดําเนนิการตั้งแตกอต้ังตลาดจนถงึบริหารจัดการทั้งหมดดวยตวัเองจึงเปนเรื่องยาก 

 

 ดังนัน้ ในขั้นเตรียมตลาดเกษตรกรควรเริ่มจากการที่สหกรณการเกษตรเปนผูสรางพืน้ที ่[ตลาดขายตรงจาก

แหลงผลิต] ขายผลผลิตทางการเกษตรและผลผลิตแปรรูปสูผูบริโภคโดยตรง แลวใหเกษตรกรมาออกรานขายที่

[ตลาดขายตรงจากแหลงผลติ] นี้ดวยตวัเอง  (ไมแบงแยกการผลิตกับการขาย) 

 

 ในกรณีนี้ หากสหกรณการเกษตรทาํหนาที่เปนเพยีง [ผูใหเชาที]่ ก็ยากจะที่จะกระตุนใหเกิดความ

กระตือรือรนทีจ่ะพยายามเพิม่การผลิต เพิม่การขาย สําหรับทัง้เกษตรกร (ผูผลิต) และสหกรณการเกษตร (ผูขาย) 

นอกจากนีย้ังไมสามารถคาดหวังวาการสราง  [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] นีจ้ะทาํใหเกษตรกรกับสหกรณเกิด

ความเชื่อมัน่ซึง่กนัและกนัมากยิง่ขึ้น 

 

 ดังนัน้ ส่ิงแรกที่ควรทาํคือ การกําหนดราคาขายเพียงราคาเดียวสาํหรบัสินคาแตละชนิดใน [ตลาดขายตรง

จากแหลงผลติ] การดําเนินการนีจ้ะทาํใหสามารถดแูลยอดขายของผูมาออกรานแตละรายไดโดยไมตองใชระบบ 

POS และยังสามารถแสดงราคาใหผูบริโภคเขาใจไดงาย นอกจากนี้สหกรณยังสามารถใชระบบเรียกเก็บคาออกราน

ตามยอดขาย แลวจัดใหผูที่มียอดขายสงูอยูในพื้นที่ขายที่ดีตามลําดับ ซึ่งจะทาํใหเกษตรกรพยายามที่จะเพิม่กําลัง

การผลิตเพื่อเพิ่มยอดขายดวยตัวเอง และสหกรณก็จะพยายามเพิ่มกาํลังการขายเพือ่เพิ่มรายไดจากการเก็บคาออก

ราน 

ชวงเตรียมตลาดเกษตรกร (Pre – Farmers’ Market) 
(ชวงที่ 1 : ไมแบงแยกการผลิตกับการขาย) 
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[ข้ันที่1] เริ่มตนดวยการสรางพ้ืนที่ขาย 
 

(1) การเลือกสถานที่ 
- มีประชาชนอยูอาศัยในบริเวณใกลเคียงเปนจํานวนมาก (กาํลงัซ้ือ) 

ในรัศมี 2 กโิลเมตร (ใชเวลา 5 นาทีโดยทางรถ) มีผูอยูอาศัยมากกวา 3,000 ครัวเรือน 

- นําสินคามาปอน (ออกราน) ไดงาย (กําลงัผลิต) 
อยูใกลเขตที่มพีื้นที่ผลิตและเกษตรกรจํานวนมาก นาํสินคามาโดยรถบรรทุกเล็กหรือมอเตอรไซคไดงาย 

- ผูคนมารวมตัวกันไดงาย (ความสะดวก) 
อยูติดถนนที่เชื่อมตัวเมือง อยูติดรานของสหกรณหรือปมน้ํามัน เดินทางสะดวก 
 

(2) เตรียมพื้นที่ใหเพียงพอ 
- เตรียมพื้นทีข่าย (พื้นที่อาคาร) ใหเหมาะสมกับจาํนวนผูออกราน 

ผูออกราน 1 ราย (โตะขายของ 1 ตัว) ตอพื้นที่ 7 - 8 ตารางเมตร 

(หากในหนึง่วนัมีผูมาออกราน 30 ราย ตองมีพืน้ที่ขาย 210 – 240 ตารางเมตร)   

- เตรียมพื้นทีจ่อดรถยนตและมอเตอรไซคใหเหมาะสมกับพื้นทีข่าย 
ควรมีที่จอดรถยนต 1 คัน ที่จอดมอเตอรไซค 1 คัน ตอพืน้ที่ขาย 10 ตารางเมตร 

- เตรียมพื้นทีพ่ักผอนและจัดงาน 
ใชพื้นที่ประมาณครึ่งหนึ่งของพืน้ที่ขาย 
 

(3) การจัดเตรียมอาคารและอุปกรณ 
- เตรียมหลังคาปองกันพืน้ที่ขายจากแดด ลมและฝน 

ใชเต็นทสีสันสะดุดตามองเหน็แตไกล หรือใชหลังคาโลหะ (ความสูงของราน : ไมตํ่ากวา 2.5 เมตร) 

หากมีความจาํเปนอาจสรางกําแพงหรือหนาตางเพื่อปองกนัลมและฝุน 

- เตรียมหองน้าํอยางงายๆ 
ใหผูออกรานกบัลูกคาใชรวมกัน 

- เตรียมโตะขายใหเหมาะสมกับจํานวนผูออกราน 
เตรียมโตะขาย 1 ตัวสาํหรบัผูออกราน 1 ราย (โตะไม กวาง 1.6 ม. ลึก 0.8 ม. สูง 0.7 ม.) 

สําหรับรายทีม่ีของมาวางขายจํานวนมาก เตรียมโตะ 2 -.3 ตัว ตามปริมาณสินคา 

- เตรียมปายหรือธง 
ติดตั้งปายหลกัในบริเวณทีม่องเหน็ชัดเจนจากทางรถยนต 

ติดตั้งธงที่ดึงดดูสายตาจาํนวนมาก เรียงตามริมถนนตลอดบริเวณของตลาด 
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[ข้ันที่2] สรางระบบการจัดการ 
 

(1) ต้ังขอกําหนดในการจัดการ 
- กําหนดคุณสมบัติของผูออกราน 
เปนสมาชิกและครอบครัวสมาชิกของสหกรณ ตองสมัครลงทะเบียนเปนผูผลิตที่มาออกราน และไดรับการ

รับรองจากสหกรณ 

สหกรณเปนผูกําหนดเลขทีผู่ออกรานสาํหรับแตละราย 

- กําหนดสินคาที่นํามาขายได 
เปนผลผลิตทางการเกษตร ปาไม ปศุสัตว และประมง ทีผู่ผลิตลงทะเบยีนผลิตขึ้นเอง 

เปนผลิตภัณฑแปรรูปและหัตถกรรม ที่ผูผลิตลงทะเบยีนผลิตขึ้นเอง 

 * สินคาที่ซื้อ รับฝาก หรือรับมา ไมสามารถวางขายได แตสหกรณสามารถจัดหามาจากแหลงอื่นเพือ่ใหมี

ชนิดสินคาเพยีงพอแกความตองการ 

- กําหนดวันเวลาในการเปดทําการ 
ทุกวนั  ต้ังแตเวลา  น. ถึง  น. 

- กําหนดราคาขาย 
ใหของชนิดหนึ่งขายราคาเทากนัทั้งหมด 

หรือใหของทุกชนิดในหมวดเดียวกนัราคาเทากนัหมดก็ได (เชน ผลผลิตทางการเกษตร ปศุสัตว ประมง , 

ผลิตภัณฑหัตถกรรม เปนตน) 

(ตัวอยาง : ผลผลิตทางการเกษตร ปศุสัตว ประมง  ราคาชิ้นละ 5 บาท ผลิตภัณฑแปรรูป ราคาชิ้นละ 10 บาท) 

- กําหนดวิธกีารควบคุมดูแลการขาย 
ใหผูออกรานควบคุมดูแลการขายดวยตัวเอง 

ใหติดปายเลขที่ผูออกรานไวที่สินคาทกุชิ้น แลวเก็บปายสินคาที่ขายไดเอาไว 

(ตัวอยาง : ใชสีแสดงหมวดสินคา – สีขาวสําหรับผลผลิตทางการเกษตร ปศุสัตว ประมง, สีเหลืองสําหรับ

ผลิตภัณฑหัตถกรรม) 

หลังปดราน ใหแตละรายนบัปาย แลวคํานวณยอดขายตามหมวด แจงตอสหกรณ 

(โดยใชแบบฟอรมรายงานยอดขายที่สหกรณกําหนด) 

- กําหนดคาใชจายในการออกราน 
ใชระบบเก็บคาใชจายตามยอดขาย (ใหแปรผันกับยอดขายรายสัปดาหหรือรายเดือน) 

(ตัวอยาง : เกบ็ 15% ของยอดขายรายสัปดาหหรือรายเดือน) 

สหกรณเก็บคาใชจายออกรานตามรายงานยอดขายที่ผูออกรานยืน่ตอสหกรณ 

(ตัวอยาง : ผูออกรานเปดบญัชีที่สหกรณ คาใชจายในการออกรานหักจากบัญชนีั้น) 
 



 4

- กําหนดสถานที่ออกราน 
สหกรณกําหนดที่ในการออกรานใหเรียงลาํดับตามยอดขาย (รายสัปดาหหรือรายเดือน)  

 * ในชวงเริ่มเปดกิจการยงัไมมีรายงานยอดขาย ใชลําดับตามการสมัครออกรานหรือการจับฉลาก 
- จัดทําคูมือการจัดการตลาดขายตรงจากแหลงผลติ 
 รวบรวมขอกาํหนดในการจดัการที่กลาวมาแลว จัดทําเปน [คูมือการจัดการ ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] แจก

ใหผูมาออกราน 
 

(2) รับสมัครผูออกราน 
- จัดงานอธิบายการออกราน 
รวบรวมผูสนใจออกรานใน [ตลาดขายตรงจากแหลงผลติ] แลวจัดงานอธิบายการออกราน โดยใช [คูมือการ

จัดการ ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] 

เนื้อหาการอธบิาย : วัตถุประสงคของตลาดขายตรงจากแหลงผลิต ขอกําหนดในการจัดการ วธิีการสมัครออ

กราน และอื่นๆ 

- รับสมัครผูสนใจออกราน 
หลังงานอธิบายการออกราน เปดรับสมัครผูออกรานในงานนั้น 

หลังจากนั้น เปดรับสมัครที่เคานเตอรสหกรณ (สํานกังานใหญ) 

แจงเลขที่ผูออกรานใหกับรายที่ผานการพจิารณาจากสหกรณ  

ผูออกรานเปดบัญชีเพื่อรับยอดขายและหรอืหักคาออกราน (กับสหกรณ) 
 

(3) จัดงานอบรมการเพาะปลูก การแปรรูป 
- จัดงานอบรมการเพาะปลกู 
สหกรณจัดงานอบรมการเพาะปลูกสาํหรบัผูสนใจออกรานเพื่อขายผลผลิตทางการเกษตร ปศุสัตว ประมง 

หลังจากงานอธิบายการออกรานในชวงกอนเปดตลาด 

หลังเปดตลาดยังคงจัดอบรมการเพาะปลกูอยางสม่ําเสมอ (1-2 เดือนครั้ง) 

เนื้อหาการอบรม :  สงเสริมการเพาะปลกูพืชแบบหลากชนิดปริมาณนอย ทีเ่หมาะกบัสภาพของทองถิ่น และ

อบรมเทคนิคการผลิต เกษตรกรรมปลอดสาร สงเสริมเกษตรอินทรียและอบรมเทคนิคการผลิต เปนตน 

-  จัดงานอบรมแปรรูปผลผลติ 
สหกรณจัดงานอบรมแปรรูปผลผลิตสําหรับผูสนใจออกรานเพื่อขายผลผลิตแปรรูป หลังจากงานอธิบายการ

ออกรานในชวงกอนเปดตลาด 

หลังเปดตลาดยังคงจัดอบรมแปรรูปผลผลิตอยางสม่าํเสมอ (4-6 เดือนครั้ง) 

เนื้อหาการอบรม : อบรมเทคนิคการผลิตสินคาแปรรูปผลผลิตทางการเกษตรโดยใชวัสดุในทองถิน่ อบรม

เทคนิคการผลติสินคาหัตถกรรมที่ใชวัสดุในทองถิน่ เปนตน 
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[ข้ันที่3] เพ่ิมกําลังการผลิต และกําลังซ้ือ 
 

(1) พยายามเพิ่มกําลังการผลิต 
- การเพาะปลกูหลากชนิดปริมาณนอย 

สงเสริมการใชพื้นที่สวนในบริเวณบานหรือที่เพาะปลกูทีถู่กทิง้ราง ปลูกพืชหลากชนดิในปริมาณนอย

ประมาณปละ 10 ชนิด และใหความชวยเหลือดานเทคโนโลย ี

- การเพาะปลกูทั้งปไมใหมชีวงวาง (เพาะปลูกหมุนเวยีน) 
สรางระบบเพาะปลูกหมนุเวยีนเพื่อปองกนัผลเสียจากการปลูกพืชซ้าํ สนับสนนุการปลูกใหไดตลอดทั้งป

โดยไมมีชวงวาง และใหความชวยเหลือดานเทคโนโลย ี

- การเพาะปลกูพืชที่เกษตรกรรายอื่นไมไดผลิต 
สงเสริมการปลูกพืชที่ขาดแคลนในทองถิน่นัน้ๆหรือพชืชนิดใหมเปนหลัก เพื่อตอบสนองความตองการของ

ผูบริโภคที่อยากใหมีสินคาหลากหลายชนดิ 

- การเพาะปลกูพืชที่มลีักษณะเฉพาะ 
สงเสริมการปลูกพืชที่เปนเอกลักษณของ [ตลาดขายตรงจากแหลงผลติ] ที่ไมมีวางในซูเปอรมารเกต็ และ

ใหความชวยเหลอืดานเทคโนโลย ี

(ผักปลอดสารพิษ ผักอินทรยี ผักพื้นบาน สินคาแปรรูปพื้นบาน อาหารทองถิน่ และอื่นๆ) 

- เพิ่มความคาดหวังในการผลิตและนําสินคามาวางขายของผูออกราน 
สหกรณจัดทาํรายงานลาํดับยอดขายของสนิคาแตละหมวด (ยอดขายอันดับหนึ่งถึงสิบของหมวด ผัก 

ผลไม ดอกไม สินคาแปรรูป ) ทุกสัปดาห (หรือทุกเดือน) แลวประกาศใหผูมาออกรานทราบ 

สหกรณเลือกผูออกรานดีเดนประจําปจากยอดขายในรอบป แลวมอบรางวัลใหในงานชุมนุมผูออกราน (จัด

ปละ 1 คร้ัง) 

 

(2) พยายามเพิ่มกําลังซื้อ 
- โฆษณา [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] 

ติดตั้งปายหลกั (ปายโฆษณาใหญ) ริมทางสายหลัก 

ปกธงจาํนวนมากริมถนนในบริเวณตลาด 

ติดโปสเตอรที่สหกรณ ปมน้าํมัน และสถานที่สาธารณะตางๆที่มีผูคนชุมนุมเปนจาํนวนมาก 

จัดทําแผนพับโฆษณา [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] แจกใหลูกคา 

ใชการบอกตอของสมาชิกสหกรณใหเปนประโยชน 

- แสดงจุดเดน (เอกลักษณ) ของการเปน [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] 
จัดทําปายเลก็ๆบอกความพิเศษในการผลติ (แบบอินทรยี หรือใชสารเคมีนอย เปนตน) ของ  [ตลาดขาย

ตรงจากแหลงผลิต] ที่ตองการใหผูบริโภคไดรับทราบ แสดงไวในราน 
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  จัดทาํปายเลก็ๆบอกมาตรการความปลอดภัยดานอาหาร (มีการตรวจสอบบันทกึการกําจัดศัตรูพชื 

ตรวจหาสารเคมีตกคาง เปนตน) ของ [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] แสดงไวในราน 

- จัดหาสนิคาที่ไมมีในทองถิ่นจากสหกรณอ่ืน 
สินคาที่ผลผลิตในทองถิ่นเพยีงอยางเดยีวไมเพียงพอ หรือไมสามารถผลิตไดในบางฤดูกาล สหกรณเปนผู

ติดตอซื้อขายกับสหกรณอ่ืนโดยตรง เปนการชวยเหลอืซึง่กนัและกนั (ชวยเหลือกนัระหวางสหกรณ) 

- จัดงานเชื่อมความสมัพันธผูผลิตและผูบริโภค 
ใชลักษณะพเิศษของ [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] คือการเปนสถานที่ชมุนุมสําหรับทั้งผูผลิตและ

ผูบริโภค เปนสื่อใหเกิดความเขาใจซึ่งกันและกันอยางลกึซึ้งขึ้น ดวยการจัดงานเชื่อมความสมัพนัธ 

ตัวอยางงานเชื่อมความสมัพันธ : 

 คอรสสอนทําอาหาร โดยแมบานเกษตรกรเปนผูสอน ใชวัตถุดิบทองถิ่น สอนใหกับผูบริโภค 

 เรียนรูประสบการทาํงานเกษตรเพื่อปลูกผักในครัวเรือน จากเกษตรกรมืออาชีพ 

 การศึกษาดูงานเรือกสวนไรนาของเกษตรกรผูผลิต ดูงานโรงงานแปรรูป สําหรับผูบริโภค 
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เมื่อเกษตรกรมีความตองการผลิตและจําหนายมากขึน้ [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] ในชวงเตรียมตลาด

เกษตรกรก็จะมีชนิดสินคาเพิ่มมากขึ้น ทาํใหตลาดมีเสนห มีจํานวนลกูคาเพิม่ตามไปดวย  [ตลาดขายตรงจากแหลง

ผลิต] จึงตองจัดใหบอยครั้งจากเดิมสัปดาหละ 1 คร้ัง เพิ่มเปนสัปดาหละ 2-3 คร้ัง เพื่อตอบสนองความตองการของ

ลูกคาและผูมาออกราน 

จากผลที่ไดนี ้ทําใหพืน้ที่ขายของ [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] เร่ิมคับแคบ ผูมาออกรานมกีารแขงขันเพื่อ

แยงพืน้ที่ขาย ลูกคาเองก็ไมสามารถซื้อของที่ตองการไดเพราะตลาดวุนวายอยูตลอดเวลา ทําใหเกิดความไมพอใจ

ใน [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] เพิ่มข้ึน และเมื่อ [ตลาดขายตรงจากแหลงผลติ] เปดบอยครั้ง เกษตรกรตองใช

เวลามาขายของมากทาํใหไปเบียดบังเวลาที่ใชในการผลิต เกษตรกรจึงประสบปญหาเรื่องการดําเนนิการผลิตและ

การขายใหควบคูกันไปไดทั้งสองทาง สําหรับสหกรณมีรายไดจากการเก็บคาใชจายในการออกรานเพิ่มข้ึนแปรผัน

ตามยอดขายที่เพิม่ข้ึน ทําใหมีทรัพยสินสวนที่เกิดจากผลกําไรสะสม 

เมื่อเขาสูสภาพนี ้นัน่คือถงึเวลาแลวที่จะแบงแยกการผลติกับการขาย เกษตรกรมุงในการผลิต สหกรณเปน

ผูทําการขายเอง เปนเวลาที่ควรกาวจาก [ตลาดขายตรงจากแหลงผลิต] ซึ่งเปนตลาดไมถาวรเปนเพยีงอาคารแบบ

ชั่วคราว เปลี่ยนมาเปน [ตลาดเกษตรกร] เปนรานถาวรที่ดําเนินการอยางเต็มรูปแบบ 

สหกรณจะตองนาํทรพัยสินที่เก็บสะสมไวบวกกับเงนิชวยเหลือตางๆ สราง [ตลาดเกษตรกร] เปนรานคา

ถาวร  นําระบบ POS เขามาใช  และหาผูรับผิดชอบบริหารงาน เมื่อเกิด [ตลาดเกษตรกร] ข้ึน เกษตรกรจะเปนอิสระ

จากงานขาย สามารถมุงตั้งใจในดานการผลิตที่ทาํมาแตด้ังเดิม ปริมาณการผลิตและชนิดของผลผลิตจะเพิ่มข้ึน

อยางรวดเร็ว การเกิด [ตลาดเกษตรกร] เปนรานคาถาวรที่สหกรณเปนผูบริหารงานเอง มีสินคาหลากหลายที่สดใหม 

ปลอดภัย และราคาถกูสําหรับผูบริโภค จะทําใหรานไดรับความเชื่อถอืเพิ่มมากขึ้น ในฐานะรานขายสินคาที่ผลิตเอง

บริโภคเองในทองถิน่ เปนรานที่ผูคนเขามาใชบริการเพือ่การดํารงชวีติในแตละวัน 

จากการเปด [ตลาดเกษตรกร] ทําใหเกษตรกรมีรายไดจากงานเกษตรเพิ่มข้ึนมาก เกดิผูสืบทอดงานเกษตร

ใหมๆ เกษตรกรรมทองถิ่นทัง้หมดก็จะตื่นตัวขึ้น นอกจากนีเ้กษตรกรจะเกิดความเชื่อมั่นและจงรักภักดีตอสหกรณ 

ซึ่งจะสงผลชัดเจนตอธุรกิจของสหกรณ ผูบริโภคเองก็จะเกิดการรับรูบทบาททางสังคมของสหกรณ และ [ตลาด

เกษตรกร] จะเปนจุดศูนยรวมในการจัดกิจกรรมหลากหลาย เพื่อเชื่อมความสัมพันธระหวางผูผลิตกับผูบริโภค 

  

 

 
 

ชวงตลาดเกษตรกร (Farmers’  Market) 
(ชวงที่ 2 : แบงแยกการผลิตกับการขาย) 



 8

[ข้ันที่4] สรางรานที่สหกรณบริหารเองโดยตรง 
(1) เตรียมรานเปนอาคารถาวร 

- สรางรานเปนอาคารถาวร 
สรางอาคารถาวรทีม่ีพืน้ที่ขายขนาดใหญ ไมมีเสาภายใน 

 พื้นที่ขาย 1 ตารางเมตร ตอผูปอนสินคา (ผูลงทะเบียน) 1 ราย 

  (หากมีผูปอนสินคา 300 ราย ควรมพีื้นที่ขาย 300 ตารางเมตร) 

 พื้นที่ราน (รวมหองจัดแยกสินคา หองธุรการ หองน้ํา และอื่นๆ) ขนาด 1.5-2.0 เทาของพื้นที่ขาย 

เตรียมเครื่องปรับอากาศและแสงสวาง 

 อุปกรณปรับอากาศ (สินคาที่เสื่อมสภาพงายตองระวังไมใหโดนลมเยน็โดยตรง) 

 แสงสวาง (หลอดไฟ : ใหมีความสวาง 800 ลักซ ณ ความสูงของโตะขายของ) 

- จัดภายในรานใหซ้ือของไดงาย 
จัดเสนทางเดินลูกคา จากทางเขาถึงทางออก 

 ทางเดินหลักกวางอยางนอย 2.0 เมตร 

 ทางเดินรองกวางอยางนอย 1.6 เมตร 

 พื้นที่รอคิดเงินกวางอยางนอย 3.0 เมตร 

จัดอุปกรณตามชนิดสินคา 

 โดยทัว่ไปใชโตะไม (กวาง 1.6 เมตร ลึก 0.8 เมตร สูง 0.7 เมตร) 

 ริมผนังใชโตะขายของหลายชั้น (กวาง 1.6 เมตร ลึก 0.5 เมตร สูง 1.8 เมตร) 

 สินคาที่ตองแชตูเย็น เก็บในตูแช 

 มุมขายขาว จดัเตรียมที่ใสขาว ตาชั่ง เครื่องขัดขาวขนาดเล็ก 

- จัดที่จอดรถใหเหมาะสมกบัพื้นที่ขาย 
ที่จอดรถ 1 คันตอพืน้ที่ขาย 3 ตารางเมตร 

 (หากมีพืน้ที่ขาย 300 ตารางเมตร เตรียมที่จอดรถ 100 คัน) 

(2) ใชระบบ POS  
- ควบคุมสินคาทุกชิน้ โดยใชบารโคดทีแ่สดงผูผลิตและขอมลูอ่ืนๆตามชนิดสินคา 
สินคาผลผลิตทางการเกษตร ปศุสัตวและประมง : แสดงชื่อผูผลิต ชื่อสินคา สถานทีผ่ลิต ราคา 

สินคาแปรรูป : แสดงชื่อผูผลิต ชื่อสินคา วตัถุดิบ น้าํหนกั วนัหมดอาย ุวิธีเก็บรักษา และอื่นๆ 

- ดูแลยอดขายและจายเงนิใหแกผูผลติแบบรวมศนูย 
ดูแลยอดขายโดยใชบารโคด 

เงินที่ไดจากการขายโอนเขาบัญชีผูผลิตแตละราย 

- ใหอิสระในรปูแบบ ปริมาณ และการตัง้ราคาสินคา 
ยกเลิกระบบราคาเดียว 
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(3) จางผูรับผิดชอบการขาย 
- จางผูรับผิดชอบการขาย 
ควรเปนผูทีเ่ขาใจเรื่องสหกรณและงานเกษตร (เชน อดีตเจาหนาที่สหกรณ) 

สามารถแนะนาํเทคนิคการเพาะปลกูและการเลือกชนิดพืชที่จะปลูกแกผูผลิต (ผูปอนสินคาใหตลาด) ได 

สามารถทํางานธุรการและการเงนิของรานได (ควบคุมดูแลรายรับรายจาย) 

ไดรับความเชือ่ถือทั้งจากผูผลิต (ผูปอนสนิคาใหตลาด) และผูบริโภค (ลูกคา) (เปนคนซื่อสัตย) 

- เตรยีมเงินเดือนสําหรับผูรับผิดชอบการขาย 
คํานวณเงนิเดอืนที่สามารถจายไดในขอบเขตรายไดจากคาธรรมเนยีมการขาย (เชน 15 %) 

 (รายไดจากคาธรรมเนียม – คาใชจายดาํเนินการ – คาอาคารสถานที่ = คาแรง) 

* คาใชจายดําเนินการ : คาวตัถุหุมหอ คาบารโคด คาโฆษณา คาสิ่งพิมพ คาสื่อสาร 

* คาอาคารสถานที่  : คาน้าํ ไฟ แกส คาบํารุงรักษา คายานพาหนะ คาเสื่อมราคา ภาษีทองถิ่น และอื่นๆ  

 

(4) ต้ังขอกําหนดในการปอนสินคา – การขาย 
- จัดทําคูมือการปอนสินคา – การขาย 

คุณสมบัติของผูปอนสินคา 

วิธีการลงทะเบียนผูปอนสินคา – การเลิกเปนผูปอนสนิคา 

สินคาที่นาํมาวางขายได 

เวลานําสนิคาเขา (คร้ังแรก และ การเติมสินคา) 

การตั้งราคา พมิพบารโคด หุมหอสินคา 

วิธีการจัดวาง (เปลี่ยนจากวางแยกตามผูปอนสินคา เปนแยกตามชนดิสินคา) 

วันทําการ (เปดทุกวนัยกเวนวันหยุดประจาํสัปดาหและวันขึ้นปใหม) 

เวลาทําการ ( เวลาปกติ 9:00 - 18:00) 

การควบคุมสินคา การสงเสริมการขาย 

การควบคุมยอดขาย คํานวณราคา (ใชระบบ POS) 

การรับสินคาเหลือกลับ 

มาตรการความปลอดภัย (บันทกึและตรวจสอบประวัติการเพาะปลกู ตรวจสอบสารเคมีตกคาง เปนตน) 

การจัดการเรื่องรองเรียน 

- แบงความรับผิดชอบของผูผลิตกับผูขายใหชัดเจน 
ความรับผิดชอบของผูผลิต 

   (นําสนิคามาสง ต้ังราคา หุมหอ ติดบารโคด จัดวาง รับสินคากลับ บันทกึประวัติการเพาะปลกู เปนตน) 

ความรับผิดชอบของผูขาย 
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   (ดูแลสินคา ควบคุมยอดขาย คํานวณราคา จัดการเรื่องรองเรียน ตรวจสอบบันทึกประวัติการเพาะปลูก 

ตรวจสอบสารเคมีตกคาง เปนตน) 

- จัดทําคูมือตลาดเกษตรกร 
รวบรวมขอกําหนดในการปอนสินคาและการขาย จัดทาํ [คูมือตลาดเกษตรกร การปอนสินคา ขายสินคา] 

แจกใหผูสนใจปอนสินคาเขาตลาด 

 

(5) รับสมัครผูปอนสินคา 
- จัดงานอธิบายการปอนสนิคา 

รวบรวมผูที่สนใจปอนสนิคาเขาสู [ตลาดเกษตรกร] แลวจัดงานอธิบายการปอนสินคา โดยใช  [คูมือตลาด

เกษตรกร การปอนสินคา ขายสินคา] 

- รับสมัครลงทะเบียนผูปอนสินคา 
หลังจากงานอธิบายการปอนสินคา เปดรับสมัครผูปอนสินคาที่เคานเตอรสหกรณและอื่นๆ 

จัดเลขที่ผูปอนสินคาใหกับรายที่ผานการพิจารณาจากสหกรณแลว  

 

(6) เตรียมเปดกิจการ 
- ปอนขอมูลพืน้ฐานลงในระบบ POS 

ปอนขอมูลบุคคลของผูปอนสินคาลงทะเบยีนลงในระบบ POS 

(ชื่อผูปอนสินคา เขต ที่อยู เบอรโทรศัพทติดตอ เลขที่บัญชี และอื่นๆ) 

ปอนขอมูลชนดิสินคาลงในระบบ POS 

 ชนิดสินคา : ผัก ผลไม ดอกไม ขาว สินคาแปรรูป และอื่นๆ 

 ชนิดยอย   : ผัก  (มะเขือเทศ แตงกวา มะเขือ และอื่นๆ) 

- ฝกออกบารโคด 
ใหผูปอนสนิคาฝกการออกบารโคด 

 (จัดเปนระยะ โดยใชเครื่องออกบารโคดของราน) 

- วางแผนการจัดวางสินคา 
ขอความรวมมอืใหผูปอนสนิคาสงแผนการปอนสินคาของแตละราย 

ใชแผนการปอนสินคาที่ไดรับ นาํมาวางแผนจัดวางสนิคาที่โตะวางขาย 

- โฆษณาการเปดตลาดเกษตรกร 
จัดทําใบปลิว แผนพับ โปสเตอร แจงการเปดตลาดใหม 

นําไปแจก ติด ตามสถานที่สาธารณะ สํานกังานรานคาของสหกรณ และอื่นๆ 

ขอความรวมมอืผูปอนสินคา กรรมการ เจาหนาที่สหกรณ ในการบอกตอ 

 


